
LAPORAN PELAKSANAAN PAPARAN PUBLIK (“PUBLIC EXPOSE”)
PT DATA SINERGITAMA JAYA Tbk (“Perseroan”)

24 MEI 2023

1. Latar Belakang
Paparan publik (Public Expose) PT Data Sinergitama Jaya Tbk. Diselenggarakan
dalam rangka memenuhi peraturan BEI No. 1E: tentang Kewajiban Penyampaian
Informasi.

2. Waktu Penyelenggaraan:
Pelaksanaan Paparan Publik yang telah diselenggarakan pada :
Hari/Tanggal : Rabu, 24 Mei 2023
Waktu : 11.15 WIB - Selesai
Tempat : 1. Sheraton Grand Jakarta Gandaria City Hotel Lantai 3,

Emerald meeting room, Jl. Arteri Pd. Indah, Kby. Lama Utara,
Kec. Kby. Baru, Jakarta, Indonesia
2. Video Live Conference via zoom

3. Pimpinan Perseroan yang hadir:

Komisaris Utama : Tsamanov Roestiandi
Direktur Utama : Kresna Adiprawira
Wakil Direktur Utama : Frans Sulandra
Direktur : Audy Satria Wardhana
Direktur : Ery Setyo Wibowo
Direktur : Indra Dwiputra



4. Agenda

Paparan Kinerja Perseroan & Target Perseroan :

No Materi Pembicara

1 Pembukaan Kresna Adiprawira

2 Profil Perseroan

3 Prospek Bisnis

4 Strategi Bisnis

5 Sesi Tanya Jawab All Directors

6 Kegiatan usaha
Audy Satria Wardhana

7 Ikhtisar Keuangan

8 Sesi Tanya Jawab All Directors

5. Sesi Tanya Jawab :

No Pertanyaan Jawaban

1 Bagaimanakah strategi
perseroan untuk menggunakan
Laba Bersih?

Laba bersih Perseroan untuk tahun Buku 2022 sebesar Rp
9.639.739.921 dan Penggunaan Laba Bersih:

- 26.24% atau Rp 2.529.642.059.00 untuk dialokasikan
sebagai laba ditahan,

- 73.76% atau Rp 7.110.097.862.00 untuk digunakan
sebagai dividen tunai.

2 Berapa Capex untuk tahun
2023 dan diperuntukkan untuk
apa saja?

Selama tahun 2023, perusahaan telah mengalokasikan Rp 27
Miliar untuk capex. Sumber dana tersebut berasal dari Rp 11
Miliar yang dihimpun dari IPO, dan sisa Rp 16 Miliar berasal dari
dana internal perusahaan.



Berikut ini adalah breakdown penggunaan Capex tersebut:
1. Rp 18 Miliar digunakan untuk pengadaan perlengkapan

server.
2. Rp 7 Miliar dialokasikan untuk pengembangan modul

aplikasi.
3. Rp 2 Miliar dialokasikan untuk aset lainnya.

Pembelanjaan Capex ini merupakan bagian dari strategi bisnis
yang telah ditetapkan oleh perusahaan. Setelah selesai
melakukan investasi-investasi penting ini, perusahaan kini
berfokus pada pengelolaan dan optimalisasi aset-aset baru yang
telah diperoleh.

3 Apakah Perseroan akan
melakukan pembagian dividen?
Kapan dibagikannya?

Ya, dengan rencana pembayaran akan dilakukan di tanggal 23
Juni 2023

4 Apa rencana elitery 10 tahun ke
depan dan bagaimana caranya
mewujudkan rencana itu serta
mengantisipasi kegagalan di
rencana itu?

Elitery memiliki visi Menjadi perusahaan Indonesia yang masuk
sebagai ‘Leader’ pada ‘Gartner* Magic Quadrant** for Public
Cloud Infrastructure Professional and Managed Services,
Worldwide’.

Untuk menuju kesana Elitery memiliki journey plan
- 2023 Become Indonesia Market Leader in Cloud MSP for

Public Sector
- 2025 Become Indonesia Market Leader in Cloud MSP for

Public and Enterprise Sector
- 2027 Expand to ASEAN Market
- 2029 Expand to APAC Market
- 2035 Leader in Gartner Magic Quadrant, Worldwide.

Sebagai wujud nyata strategi ekspansi Elitery membuka anak
perusahaan di Malaysia sebagai bentuk menyasar pasar
ASEAN.



Untuk mengantisipasi kegagalan:
1. Agile - Elitery terus agile dalam melihat

perkembangan bisnis dan pasar yang ada,
sehingga kami bisa lebih lincah dalam
menghadapi kendala yang terjadi

2. Identifikasi potensi risiko - Kami melakukan
analisa mendalam untuk rencana yang kami buat
dan identifikasi segala kemungkinan resiko yang
akan terjadi. Pertimbangkan aspek-aspek seperti
sumber daya yang tidak mencukupi,
ketergantungan pada pihak ketiga, perubahan
situasi atau kebijakan, dan faktor-faktor lain yang
dapat mengganggu pelaksanaan rencana.

3. Tindakan pencegahan - Karena kami sangat agile,
sehingga tindakan pencegahan dapat cepat
dilakukan secara spesifik dan terukur untuk
mengatasi setiap risiko.

4. Tindakan perbaikan dan pemulihan: Selain
tindakan pencegahan, tetapkan juga tindakan
perbaikan dan pemulihan yang harus dilakukan
jika risiko terjadi. Hal ini disiapkan untuk
mengurangi dampak negatif dan mempercepat
pemulihan setelah kegagalan.

5. Komunikasi - Elitery selalu menjunjung tinggi
transparansi dalam kegiatan bisnisnya. Hal ini
menjadi poin utama dalam kami berekspansi lebih
besar lagi.

5 Pembagian Deviden, kenapa
memilih membagikan dividen?

Salah satu tujuan IPO adalah untuk memberikan manfaat
bagi pemegang saham Elitery, sebagai bentuk apresiasi
atas kepercayaan yang diberikan para pemegang saham
untuk Perseroan, maka keputusan pembagian dividen
dilakukan dalam tahun ini.

Tentu perhitungan sudah dilakukan oleh tim kami
sebelum kami memutuskan untuk melakukan pembagian
dividen, dan dapat dipertanggungjawabkan untuk hal ini.



6 Bagaimana strategi ekspansi ke
negara ASEAN melalui Malaysia?

Salah satu strategi yang dilakukan Elitery dengan
ekspansi ke negara ASEAN melalui Malaysia.
Elitery telah memantapkan dirinya sebagai ‘go-to
partner’ untuk penyedia layanan cloud global
seperti GCP dan AWS di Indonesia. Kami
menjadikan Malaysia sebagai batu loncatan dalam
perjalanan ekspansi kami ke pasar Asia Tenggara
(ASEAN).

Membuka anak perusahaan di Malaysia, menjadi
salah satu bukti nyata Elitery dalam menjalankan
strategi bisnisnya, tidak hanya berfokus pada
Teknologi Cloud, tetapi juga layanan Health
Tech dan Cyber Security.

7 Saya lihat Elitery dan AWS &
USAID sangat dekat, apakah
kedepannya AWS akan masuk
menjadi pemegang saham di
Elitery?

Terkait jawaban ini kita tidak bisa menjawab, yang
bisa menjawab hanya bersangkutan

8 Target Revenue & Sales tahun
2023? Serta strategi apa yang
dilakukan untuk meningkatkan
penjualan

Target Revenue di 2023 : 248 Miliar, kenaikan
sekitar 38% dari Revenue tahun 2022.

Dengan ini Perseroan berkomitmen untuk terus
memberikan layanan terbaik bagi para pelanggan
Elitery, dan juga terus memantau penggunaan
cloud pelanggan, serta terus membuka channel
penjualan lainnya, seperti ecommerce pemerintah
dan hibah dari NGO asing.



6. Dokumentasi





7. Daftar Hadir Peserta Acara




